Geldwaschepravention
im Automobilhandel

Welche Herausforderungen das neue Geldwaschegesetz fiir branchenbe-
zogene Compliance-Losungen mit sich bringt und worauf insbesondere

Automobilhandler zu achten haben.

Automobilhéindler befinden sich als Hindler hochwertiger Giiter und damit als Verpflichtete nach
§ 2 Abs. 1 Ziff. 16 GwG seit Jahren im Fokus der Aufsichtsbehorden. Dies betrifft herstellereigene
Retail Organisationen genauso wie grofe Handelsgruppen oder den einfachen Mittelstandler. Bei
knapp 38.000 Innungsmitgliedern bestehen auflergewohnlich heterogene Organisationsstrukturen
in den Betrieben. Die Neuregelung des Geldwiischegesetztes ldsst dabei viele Fragen der praktikablen

Umsetzung noch offen.

Generelle Probleme der Umsetzung
im Automobilhandel

Die Umsetzung der Vorgaben bereitet vor allem unter
den Gesichtspunkten innerbetrieblicher Organisations-
strukturen und gesetzlicher Ungereimtheiten Probleme.

Die Geschaftsfiihrung ist gefragt
Die im Automobilhandel recht strikt gehandhabte
Funktionstrennung der transaktionsrelevanten Tatig-
keiten Verkauf vs. Kasse/Buchhaltung vs. Disposition
stellt das grofite interne Kommunikationshemmnis dar.
Ein Beispiel: ein Verkaufer verduflert ein Fahrzeug fiir
50.000,- Euro wovon 9.999,- Euro in bar bei Abholung
gezahlt werden sollen um unter dem Schwellenwert zu
bleiben. Die Disposition lasst das Fahrzeug wunsch-
gemif auf eine andere Person als den Kaufer zu. Die
Buchhaltung vermerkt den Eingang des Kaufpreises
insgesamt, bemerkt aber nicht, dass der Differenzbetrag
in unterschiedlichen Tranchen von Drittkonten magli-
cherweise mit Auslandsbezug eingeht.

Wenn im Beispielsfall die Beteiligten allein ihren Job
machen ohne die fiir sich genommen auch haufig vor-
kommenden Teilsachverhalte aufzukldren, kann eine
wirksame interne Pravention nicht erfolgreich sein.
Nicht umsonst liegt die ,kommunikative Klammer
hier bei der Geschiftsleitung, was offensichtlich auch
dem Gesetzgeber klargeworden ist, als er die Haftungs-
regeln im vergangenen Jahr massiv verschirfte.

Der handelsbasierten Geldwaschepravention
fehit es an Praktikabilitat
Elementarer Bestandteil des Gesetzgebungsverfahrens
war die AufSerachtlassung aller Expertenratschlige und
die Fokussierung auf den Finanzsektor. Letztere fiihrt
heute zu einem in der Absicht die Haftung zu vermei-
denden Verdachtsmeldespam bei der FIU und zur deren
totaler (teilweise auch selbst verschuldeter) Uberlastung.
Vielen Stellen der handelsbasierten Geldwische-
privention fehlt es an vélliger Praktikabilitat, was zu
juristischer Unsicherheit und mangelnder Planungs-
sicherheit fithrt.
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Dazu lediglich zwei Beispiele: Die Schulungspflichten
an das Risikomanagement zu koppeln ist evidenter
Unsinn, wenn alle anderen Pflichten und insbes.
die zur Abgabe einer Verdachtsmeldung unabhin-
gig davon bestehen. Ohne Fachkenntnis lassen sich
ungewohnliche Sachverhalte nicht erkennen. Im
»Gemeinsamen Merkblatt der Lander der Bundesre-
publik Deutschland” (Seite 4 ganz unten) fiel das den
Aufsichtsbehorden auch auf, weswegen man auf den
+Kunstgriff™ des § 130 OWiG zuriickgreifen musste.

Vollig ungereimt ist der Zusammenhang zwischen
den Schwellenwerten und dem weiten Transaktions-
begriff des § 1 Abs. 5 GwG. Im Automobilhandel fiih-
ren die Aufsichtsbehorden ihre Kontrollen dann auch
nach ganz unterschiedlichen Kriterien durch.

An zwei konkreten Beispielen wird das sehr deut-
lich: Ein Fahrzeugkaufer erwirbt ein KFZ fiir 9.999,-
Euro, bei Abholung fillt ihm auf, dass er noch neue
Reifen fiir 600,- Euro benétigt, die er auch gleich bar
bezahlt. Jeder Vertrag fiir sich genommen unterfillt
allein wegen des Betrages nicht den Pflichten des
GwG. Da der weite Transaktionsbegriff aber richti-
gerweise von einer inneren Verbindung (ein Kaufer,
ein Sachzusammenhang) der Zahlungen ausgeht und
der Schwellenwert in Summe tiberschritten ist, wire
es sachlogisch und gesetzgeberisch auch sicher inten-
diert hier die Priventionspflichten greifen zu lassen.

Handelsbetriebe brauchen aus den verschiedens-
ten Griinden heraus sog. , Aufkdufer”. Im Laufe von
12 Monaten erwirbt ein solcher Aufkéufer aus dem
Ausland sechs Fahrzeuge im Gesamtwert von
12.000,- Euro, wobei jeder Kaufvertrag den einzel-
nen Schwellenwert unterschreitet. Auch hier besteht
ein innerer Sachzusammenhang in der Person / dem
Unternehmen des Aufkiufers.
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Es mangelt derzeit noch an

branchenbezogenen Hinweisen

Bislang sind keine Buflgeldverfahren gegen Hind-
ler bekannt geworden, die solche oder vergleichbare
Fille zum Anlass gehabt hitten. Interessant ist es aber
die Verwaltungspraxis zu betrachten. Kontrolleure
einiger Bundeslidnder fordern von den Hindlern den
Aufbau eines diesbeziiglich rollierenden Systems iiber
jeweils 12 Monate, andere wiederum fordern eine
Ubersicht iiber die Verkdufe allein eines Kalenderjah-
res, Anldsslich der Fachtagung des Darmstédter Krei-
ses im April wurde das Problem auch heif} diskutiert.
Eine Losung ist derzeit nicht in Sicht.

Am Beispiel des Automobilhandels lisst sich fest-
machen, das das GwG in der heute giiltigen Fassung
nicht wirklich zukunftsfihig ist. Da internationale
Aufsichtsgremien wie etwa die FATF die Wirksam-
keitspriifung vorwiegend auf die Anzahl abgegebener
Verdachtsmeldungen reduzieren, darf getrost bezwei-
felt werden, dass der Gesetzgeber hier zeitnah fiir
Klarheit sorgen wird.

Sehr wiinschenswert wire es, wenn die FIU bei
der Generalzolldirektion ihre Startschwierigkeiten
schnell iiberwinden wiirde und zeitnah branchenbe-
zogene Hinweise und Anhaltspunktepapiere heraus-
geben wiirde.

. Andreas Glotz
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Aufklérung'dufch Schulung

Der Zentralverband Deutsches Kraftfahrzeuggewerbe
eV, die diesem verbundene Akademie TAK (beide
Bonn) und die Deutsche Gesellschaft fiir Geldwische-
privention (Koln) entwickelten vor einigen Jahren

erfolgreich ein vierstufiges Schulungskonzept, das es

den Mitgliedsunternehmen erleichtert, die Praventi-
onsvorschriften erfolgreich umzusetzen.

o Im ersten Schritt kénnen sich Unternechmen
im Rahmen eines live Webinars iiber Grund-
lagen, Inhalt und Umfang der geldwische-
rechtlichen Praventionspflichten informieren.
Dabei besteht auch die Moglichkeit Fragen zu
stellen. Parallel dazu werden auch regelmifig
Informationsveranstaltungen bei den einzel-
nen regionalen Innungen durchgefithrt.

o Schritt zwei sieht dann einen eintégigen Zerti-
fizierungslehrgang fiir Geldwaschebeauftragte
vor, der mit einer Abschlusspriifung endet.
Geldwiischebeauftragte in den Handelsbetrie-
ben erlernen hier in welchem Umfang sie den
Praventionspflichten aus dem risk based
approach und dem KYC Prinzip nachkom-
men miissen. Ein grofler Schwerpunkt liegt
dabei darauf, ein Grundverstindnis zu

entwickeln und vor allem Sorgen iiber den Ver-
lust maglicher Verkaufsgeschifte zu nehmen.

In einem ganztigigen Aufbauseminar (Schritt 3)
werden die Grundlagen des Riskomanagements
und insbesondere die Erstellung und Inhalte
einer Risikoanalyse praxisnah vermittelt,

o Essentiell und erfolgreiches Ergebnis der oben

genannten Zusammenarbeit stellt dann ein
branchenbezogenes eLearning fiir die interne
Wissensvermittlung in den Betrieben gemifd
§ 6 Abs.2 Ziff. 6 GwG dar. (Schritt 4) Um iiber-
haupt Mitarbeiter in transaktionsrelevanten
Titigkeitsbereichen (Verkauf, Kasse/Buchhal-
tung, Disposition - aber auch Geschifislei-
tung) mit der notwendigen Sensibilitit an die
Priventionssystematik heranzufithren erschien
es unpraktikabel, ein elearning aus dem
Finanzsektor einfach umzuschreiben. Dies
kann die Usancen im operativen Betrieb eines
Autohauses nicht abbilden. Da einer der
Schwerpunkte auf den Anhaltspunktepapieren
des BKA liegt damit sehr ,spannend” ist,
macht die Vermittlung regulatorischer Vorga-
ben den Teilnehmern viel Spafi.

FAZIT

Das Geldwischegesetz verliert bei konsequen-
ter Information seinen "Schrecken', seine
operative Umsetzung in Betrieben bedeutet
meist auch keine nennenswerten Prozessver-
dnderungen, Notig werden allerdings in |

Fall Anderungen in den Kommunikations-
strukturen und ein leicht erhéhter Dokumen-
tationsaufwand. Auch letzterer hall sich unter
Berticksichtigung von Branchenkennzahlen in
Grenzen, da die iberwiegende Mehrzahl aller
Fahrzeug ie-auch immer) finanziert werden

und / oder vom Handler auch zugelassen wer-

den und damit die gesetzlich relevanten Unter-
lagen meist vorliegen.
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